Der zuriickgetretene Verwaltungsrat Beat Edelmann nimmt von Verwaltungsrats- Die Aargo-Holz AG hat ihr Ziel erreicht: Im vergangenen Geschifisiahr hat der fiir Forstbetriebe aus den Regionen Baden,

prisident Felix Landolt ein Geschenk enigegen.

Brugg, Zurzach und Fricktal titige Holzvermarkter mehr als 35 000 Kubikmeter Holz verkauft.

Aargo-Holz AG prisentiert fiirs Geschiftsjahr 2010/11 ein positives Ergebnis

So viel Holz wie noch nie verkauft

ZURZIBIET (pz) — Die Aargo-
Holz AG hat Holzmenge und -er-
trag gesteigert. Fiir den Holzver-
markter bleiben die Aussichten
positiv, Sorgen bereitet der Euro.

Die Aargo-Holz AG hat im Geschifts-
jahr 2010/11 ihr Ziel erreicht: Mit 35 844
Kubikmeter Holz hat der Holzvermarkter
der 22 holzliefernden Forstbetriebe aus
den Regionen Baden, Brugg, Zurzach
und Fricktal nicht nur das Ziel von 35 000
erreicht, sondern auch die Vorjahresmen-
ge um 774 Kubikmeter iibertroffen. « Wir
haben ein hohes Niveau erreicht», freute
sich Geschiiftsfithrer Felix Binder (Te-
gerfelden) an der Generalversammlung
im Landgasthof Hirschen in Kirchdorf
am Donnerstag. Die Revierforster ver-
kaufen rund ein Drittel ihres Holzes iiber
den Absatzkanal der Aargo-Holz. Deren
Kundenzahl stieg von 18 auf 21. [hre Ab-
nahmemengen liegen zwischen 120 und
8400 Kubikmetern.

Ertrag und Gewinn gesteigert

Die Aargo-Holz steigerte ihren Ertrag
aus dem Holzverkauf von rund 1,65 Mil-

lionen auf 1,99 Millionen Franken, wie
Verwaltungsrat Dieter Probst (Baden)
ausfiihrte. Der Bruttogewinn aus dem
Holzverkauf verbesserte sich deutlich
von rund 83 600 auf 91 100 Franken. Der
Unternehmensgewinn stieg von 7455 auf
9013 Franken. «Die Bilanz sicht solide
aus», sagte Probst. Die fliissigen Mittel
seien in den vergangenen Jahren kon-
tinuierlich gestiegen. Das Eigenkapital
wachse langsam. Die Aargo-Holz wolle
den Unternehmensgewinn bis 2015 auf
34 000 Franken steigern.

Wie Felix Binder ausserdem ausfiihr-
te, haben zwei Forstbetriebe aus dem
Aargo-Holz-Einzugsgebiet das Holz-
heizkraftwerk in Basel beliefern kon-
nen. Zudem seien die Lieferungen zum
Holzheizkraftwerk Aubrugg angelaufen.
Es bestehe die Hoffnung, dass die Lie-
fermenge gesteigert werden konne. Die
medial wirksam verdffentlichten Pline
der Energiewirtschaftmit verschiedenen
Holzheizkraftwerken hiitten sich dage-
gen in Luft aufgelost.

Fichtenholz gesucht

Felix Binder informierte ebenso iiber
Preis- und Mengenentwicklungen. Er-

freulich ist, dass die grossen Kunden
der Aargo-Holz wieder die gleich gros-
sen Mengen abnehmen wollen wie im
abgelaufenen Geschaftsjahr. Zuletzt wa-
ren das rund 20 000 Kubikmeter. Wie
Binder weiter ausfiihrte, sei Fichtenholz
nach wie vor sehr gesucht. Anders sieht
der Absatz beim Buchenholz aus. Mog-
licherweise kinnte ein Werk in Deutsch-
land Abnehmer werden. Im Winter fol-
gen Probelieferungen.

Abhiingig vom Euro-Kurs

Eine zentrale Rolle spielt im Holzmarkt
der Euro. Eine verldssliche Prognose zur
Kursentwicklung sei nicht moglich. Die
Prognosen fiir einen wachsenden Holz-
markt im Energie- und Bauholz dagegen
lasse aber zuversichtlich stimmen. Ein
ansehnlicher Anlc'd dq quzes aus der”

Schweiz wird i ggpm ver-
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Verwaltungsra &lix Lan-
dolt (Bad Zurzac] sness selt e Horn.
«Wir sind abhéngig vom Euro-Kurs.»

Man habe, wihrend des Kurssturzes
des Euro, ein Absicherungsgeschift in
Betracht gezogen. «Aber wir sind froh,
dass wir das nicht gemacht haben.» Da-

fiir habe die Aargo-Holz zu wenig Ei-
genkapital. Zudem wiire der Zeitpunkt,
noch vor dem Eingreifen der National-
bank mit dem fixierten Euro-Kurs von
mindestens 1,20 Franken, der Zeitpunkt
schlecht gewesen.

Neuer Verwaltungsrat

Landolt verabschiedete Beat Edelmann
(Bad Zurzach), der aus dem Verwaltungs-
rat zuriickgetreten ist. Landolt wiirdigte
dessen Verdienste. Edelmann gehort zu
den Griindervitern der Holzvermark-
tungsorganisation. Er dankte nicht zu-
letzt deshalb, weil er durch diese Tatigkeit
Einblick in ein hochinteressantes Gebiet
erhalten habe. Bei Bedarf wolle er auch
in Zukunft mit juristischem Rat zur Seite
stehen. Die Aktionire wihlten einstimmig

u.md fiir zwei Jahre Emil Bosshard (Wettin-
ien)_&g den Verwaltungsrat. Von den 150

ktioniirsstimmen waren iiber 100 vertre-

ten. Sie genehmigten den Geschiftsbericht
und die Entlastung der Organe.

Revieriibergreifende
Holzvermarktung bringt Vorteile

In einem Kurzreferat machte sich Alain
Morier stark fiir die revieriibergreifende

Holzvermarktung. Der Leiter der Ab-
teilung Wald des Departements Bau,
Verkehr und Umwelt nannte gemeinsa-
me Vermarktungsorganisationen eine
wichtige Sache. Mit einer Grafik zeig-
te er auf, dass sich die Marktsituation
seit 1996 deutlich veriindert hat. Die
Kunden der Forstbetriebe (Ségereien)
werden grosser. Kleinere Abnehmer
(bis 5000 Kubikmeter Rundholz pro
Jahr) werden weniger. Der Konzentra-
tionsprozess diirfte noch nicht zu Ende
sein.

Im Aargau, iiberhaupt in der Schweiz,
existieren viele Waldeigentiimer mit we-
niger als 50 Hektaren produktiver Wald-
fliche. Schliessen sie sich fiir die Holz-
vermarktung zusammen — wie bei der
Aargo-Holz - sind sie gemeinsam stiir-
ker. Die Angebotsbiindelung niitzt den
Waldeigentiimern auch deshalb, weil sie
auch in Krisenzeiten ihr Holz absetzen
kénnen und weil sie tendenziell bessere
Erldse erzielen.

Die Forster erhalten ausserdem, so
Morier, einen besseren Einblick in den
Markt mit Nachfrage und Preisen oder
werden im administrativen Bereich ent-
lastet. Auch fiir die Holzverkaufer bringe
die gemeinsame Holzvermarktung der
kleinen Waldeigentiimer Vorteile. So
erhalten sie etwa mehr Liefersicherheit,
auch vereinfacht sich fiir sie der Einkauf,
weil sie das Geschift mit einem, statt mit
mehreren Ansprechpartnern abwickeln
kénnen.



